OFRECE UNA EXPERIENCIA
POSITIVA A LOS

SOCIOS
POTENCIALES

Los clubes dindmicos e innovadores marcan la diferencia en sus comunidades y no
tienen dificultades para atraer socios potenciales. Al afiliar personas cualificadas,
diversificaras la membresia del club y aumentaras su impacto. Asegurate de que el
primer contacto de los socios potenciales con el club sea positivo.

EL CAMINO A LA AFILIACION

Deseo Me recomendaron Me invitaron Me afilié
afiliarme un club i a afiliarme
Me contacto

el club

SOCIOS POTENCIALES

Los socios potenciales son personas pertenecientes a cualquiera de las siguientes categorias:
» Personas cualificadas propuestas por uno de los socios del club (consulta el documento C6mo proponer nuevos socios)
© Personas que se comunicaron con el club (quiza tras haberlo buscado en el Localizador de clubes)
© Personas identificadas por el club (consulta el documento Captacién de nuevos socios)

Candidatos que expresaron su interés por afiliarse en la pagina Unete a Rotary*

© Ex rotarios interesados en volver a afiliarse a un club*

© Rotarios que desean cambiar de club*

* Personas cualificadas que recibieron la recomendacién de rotarios de otros clubes*

*En estos casos, podras dar seguimiento a estas consultas y recomendaciones actualizando su estado en esta pagina.

UNETE A LIDERES: www.rotary.org/myrotary/es

6000-ES—(716)



http://www.rotary.org/myrotary/es
https://www.rotary.org/myrotary/es/document/proposing-new-members
https://www.rotary.org/myrotary/es/search/club-finder
https://www.rotary.org/myrotary/es/document/finding-new-club-members-prospective-member-exercise
https://www.rotary.org/myrotary/es/member-center/join-rotary
https://www.rotary.org/myrotary/es/manage/club-district-administration/club-administration/membership-leads

Independientemente del modo en que descubras el interés de los socios
potenciales, es importante dedicar tiempo a conocerlos en persona para determinar
si encajarian bien en el club. Aprovecha estas reuniones para informarles sobre

sus proyectos y actividades. De este modo, ellos podran determinar si el club les
ofreceria la experiencia que desean.

Puesto que la afiliacion al club se realiza exclusivamente por invitacion, el proceso
de admisién de nuevos socios requiere una cuidadosa planificaciéon, pero también
respuestas oportunas y mucho tacto. Independientemente de si los socios
potenciales terminaran por afiliarse al club o no, su experiencia con Rotary debe ser
positiva. Para ello, te recomendamos seguir los consejos de esta guia.

REUNETE CON LOS SOCIOS POTENCIALES

iHa establecido el club un proceso para dar seguimiento a los socios potenciales?
Si no es asf, designa a un socio para que se comunique con ellos para hablar de sus
intereses y del club. Durante estas conversaciones:
» Conoce a los socios potenciales. Explicales lo que Rotary significa para ti y
los beneficios de la afiliacion como la oportunidad de marcar la diferencia
en la vida de los demas, adquirir habilidades Utiles para sus carreras y hacer
amistades duraderas.
© Inférmales sobre el club, sus reuniones y proyectos de servicio. Preglntales
sobre sus intereses y explicales como podrian ponerlos en practica.
© Sé sincero sobre el costo de la afiliacion y sobre la participacién que se espera
de los socios.
© Asegurate de que la reunion sea breve y amistosa. Aprovecha para entregarles
un folleto para socios potenciales y un folleto del club con informacién
sobre sus reuniones y actividades.

Para méas informacion sobre socios potenciales visita la pagina www.rotary.org/
es/membership.

Algunos clubes celebran sesiones
informativas abiertas a los
integrantes de la comunidad.
Aprovecha estas sesiones, o
cualquier otro evento, para
mostrar un video y realizar

una presentacion sobre Rotary.

Informa a los existentes sobre lo
gue ofrece Rotary y los beneficios
de la afiliacién al club. Sin
embargo, para conocer a los
socios potenciales, deberas darles
un seguimiento personalizado.

Si recibiste una consulta o
recomendacion en linea, podras
admitir al candidato directamente
al club utilizando su numero de
SOCio en esta pagina.

AR
DETERMINA SI ENCAJARAN EN EL CLUB

Tras reunirte con el socio potencial, comunicate con el Comité de Membresia y
con la Directiva del club para determinar si encajaria en éste. Mantén una actitud
abierta sobre las cualificaciones del candidato. Recuerda que la diversidad es uno
de los valores fundamentales de Rotary y que los clubes se benefician de contar
con socios con diversas perspectivas.

Si ofreces a los socios potenciales una experiencia positiva, lograras interesarlos
desde el principio y se llevaran una buena impresién tanto de Rotary como del
club. Si cuentas con un protocolo para las relaciones con los socios potenciales,
independientemente de si estos terminan por afiliarse o no, te serd mas facil
ofrecer esta experiencia positiva.

DA SEGUIMIENTO

Selecciona una de las siguientes
opciones en esta pagina:
© El club evalud la consulta
© El club se puso en contacto
con el candidato
© El club asigné el candidato
a un funcionario
* El candidato asisti¢ a una
reunion del club



https://shop.rotary.org/catalog/product/view/_ignore_category/1/id/528/s/prospective-member-brochure-impact-begins-with-you/
https://brandcenter.rotary.org/es-ES/App/Approval/AdrenalineTemplate/Details/4?RedirectUrl=%2Fes-ES%2FApp%2FApproval
http://www.rotary.org/es/membership
http://www.rotary.org/es/membership
https://www.rotary.org/myrotary/es/manage/club-district-administration/club-administration/membership-leads
https://www.rotary.org/myrotary/es/manage/club-district-administration/club-administration/membership-leads

SI ENCAJARIAN EN EL CLUB

Si el socio potencial seria una valiosa adicién al club y deseas continuar el proceso:

° Invitalo a asistir a una o dos reuniones como invitado. Considera cubrir el
costo de su comida.

* Invitalo a un evento social o proyecto de servicio.

© Preséntalo a los demas socios del club.

© Responde a sus preguntas.

* Invitalo a afiliarse.

° Anade los nuevos socios a la lista de socios del club.
Consulta el documento Como agregar un socio.

© Celebra su afiliacién con todos los socios del club.

© Asignale un mentor para que comience a relacionarse inmediatamente con
los socios.

* Ofrécele una serie de sesiones de orientacién para nuevos socios.
Consulta la publicacién C6mo presentar Rotary a los nuevos socios.

ADMITELO

Selecciona una de las siguientes
opciones en esta pagina:
 El club propuso la afiliacion
del candidato
* El club admiti¢ al candidato

SI NO LO HICIERAN

Si el club determinara que el socio potencial no esta listo para afiliarse, explicale
los requisitos que deben cumplir los socios y ofrécele ideas para que adquiera
las habilidades o la experiencia necesaria. Sea cual sea la razon, mantén una
conversacion personal con el candidato para informarle al respecto.

Existen multiples razones por las que la afiliacién de una persona al club no

resulte adecuada. Te recomendamos mantener las relaciones con los candidatos
gue todavia no estan listos para afiliarse invitdndoles a participar en proyectos de
servicio o eventos sociales. De este modo, ellos seguiran apoyando la labor del club
en la comunidad.

También podrias:

* Remitirlos a otro club en el que pudieran encajar mejor. Esta seria la opcion
mas conveniente si el problema fuera la hora o el lugar de la reuniéon del club,
el costo de la afiliacién o si los socios potenciales estuvieran interesados en
otros tipos de actividades o proyectos de servicio. Recuerda que cada club es
distinto por lo que esta quiza seria una opcién valida.

© Si cuentas con varios socios potenciales o socios ya existentes cuyas
necesidades no coincidieran con las del resto de los socios, quiza pudieras
organizar un club satélite.

© Si el socio potencial tiene menos de treinta afos de edad, remitelo a un
club Rotaract.

Asegurate de registrar el resultado de las consultas o recomendaciones recibidas en
linea actualizando su estado. En los cuadros de color dorado se indican las opcines
disponibles. Al actualizar el estado de la consulta o recomendacion informaras
automaticamente al distrito y a Rl sobre la situacion de las consultas remitidas a tu
club y actualizaras inmediatamente los informes de membresfa de éste.

RECHAZA SU AFILIACION

Selecciona una de las siguientes
opciones en esta pagina:

° El candidato fue enviado de
vuelta al distrito para que lo
asigne a otro club

* El club determiné que el
candidato no esta interesado
en Rotary

* El club asign¢ al candidato
a un programa para la
juventud

* El club rechazé la consulta

Para més informacién, lee
los documentos Consultas
y recomendaciones

sobre membresia y Como
administrar las consultas/
recomendaciones sobre
membresia (Clubes).



https://www.rotary.org/myrotary/es/document/how-add-member
https://www.rotary.org/myrotary/es/document/572
https://www.rotary.org/myrotary/es/member-center/member-referral
https://www.rotary.org/myrotary/es/manage/club-district-administration/club-administration/membership-leads
https://www.rotary.org/myrotary/es/manage/club-district-administration/club-administration/membership-leads
https://www.rotary.org/myrotary/es/document/connect-membership-leads
https://www.rotary.org/myrotary/es/document/connect-membership-leads
https://www.rotary.org/myrotary/es/document/connect-membership-leads
https://www.rotary.org/myrotary/es/document/how-manage-membership-leads-clubs
https://www.rotary.org/myrotary/es/document/how-manage-membership-leads-clubs
https://www.rotary.org/myrotary/es/document/how-manage-membership-leads-clubs
https://www.rotary.org/myrotary/es/document/how-manage-membership-leads-clubs

